
JETZT BEWERBEN:

Die Waldemar Behn GmbH ist ein 
Spirituosenhersteller mit Sitz im schleswig-
holsteinischen Eckernförde und Teil der Behn 
Unternehmensgruppe mit vier Geschäfts-
bereichen und ca. 300 Mitarbeiterinnen und 
Mitarbeitern.
Das Familienunternehmen mit Handschlag-
mentalität und Gründer-Gen steht seit über 
130 Jahren für Innovation aus Tradition. 
Ein freundliches und wertschätzendes 
Miteinander auf Augenhöhe prägen die 
Zusammenarbeit im Behn-Team und die 
langjährige Unternehmenszugehörigkeit 
vieler Mitarbeitenden teils über mehrere 
Generationen sprechen für sich.

Die Waldemar Behn GmbH vereint zahlreiche 
bekannte Spirituosenmarken wie z. B. 
Kleiner Feigling, DANZKA Vodka, ANDALÖ, 
Küstennebel und Dooley‘s unter ihrem Dach 
und weitet das Portfolio durch Innovationen 
und Akquisitionen stetig aus.

AUFGABENBEREICH
• Leitung und Steuerung des Außendienstteams in Nielsen 1
• Ausbau des Kundenkreises und Portfolios in den definierten Kanälen
• Gewährleistung einer optimalen Präsenz an Verkaufsorten und Förderung der Mar-

kenwahrnehmung
• Persönliche Verantwortung für GFGH-Key Accounts
• Festlegung von Maßnahmenplänen mit dem Vertriebsleiter Deutschland und dem 

Vertriebsinnendienst
• Steuerung von Regional-Events und  -Messen

Vertrieb liegt Dir im Blut und Du besitzt echte Leader-Qualitäten? Dann gestalte mit uns 
die Zukunft unseres Familienunternehmens – bewirb Dich jetzt!

Wir suchen in Vollzeit zu sofort

UNSER VERSPRECHEN
• Vielfältige und spannende Aufgaben in einem lebendigen und innovativen Fami-

lienunternehmen
• Flache Hierarchien und Entscheidungswege
• Flexible Arbeitszeiten
• unbefristeter Arbeitsvertrag
• Chancen zur persönlichen und beruflichen Weiterentwicklung in der Behn-Gruppe

P.S.: Gib uns gerne eine Gehaltsidee und Deinen frühestmöglichen Arbeitsbeginn.

ANFORDERUNGEN
• Erfolgreich abgeschlossene Ausbildung oder Studium im Bereich BWL oder ähnlich
• Fundierte Kenntnisse der Handelsstruktur in Deutschland, insbesondere im Lebens-

mitteleinzelhandel
• Erfahrungen im Umgang und Vertrieb von Markenartikeln
• Gute Kenntnisse des GFGHs und der Gastronomie mit Fokus auf die Küstenregionen
• Nachweisbare Erfahrung in der Führung von Außendienstteams
• Ausgeprägte Führungsqualitäten und starke Kommunikationsfähigkeiten
• Hohe Empathie und sicheres Auftreten in der Kommunikation
• Engagement, Teamgeist, Überzeugungskraft und ausgeprägtes Qualitätsbewusstsein
• Führerschein Klasse B

VERKAUFSLEITER NORD (M/W/D)

Komm ins Behn- Team!

Eckernförde, 06. Februar 2024

WALDEMAR BEHN GmbH
Andreas Schildt

Bewerbung an bewerbung@behn.de

BIKE LEASING 
& HANSE-FIT

30 TAGE  
JAHRESURLAUB

WEIHNACHTS- &
URLAUBSGELD

BETRIEBLICHE  
ALTERSVORSORGE

RABATTIERTE
GETRÄNKE


